会員拡大チェックリスト✓
	１
	拡大対象者リストの作成
より多くのメンバーから対象者を出してもらうと効果的です。
	

	２
	拡大対象者リストの承認
年間計画を立て、あらかじめ会員委員会、理事会等の承認をもらっておくことで、声掛けが
スムーズに。
	

	３
	拡大対象者との関係性が強い人を探す
リストの拡大対象者とより強い繋がりのあるメンバー（推薦者にこだわらない）や、
ノンライオンを探してその人から声掛けをお願いするとより効果的です。
	

	４
	3回以上の声掛け（あきらめない！）
「三顧の礼」という言葉があるように、一度や二度の声掛けであきらめない。「何度も足を
運んでもらったので」も入会動機の一つと聞きます。
	

	５
	常にライオンズクラブの資料を持ち歩く
今日出逢う方、すべてが拡大対象です。
	

	６
	JC・YEG・倫理法人会・消防団等に所属している（た）人、自治会・寄り合い・
ボランティア、祭りに参加されている方、企業・団体をリタイヤした方への声掛け
上記団体に所属している（た）、またはよく自治会や寄り合いの会合で顔を合わせる、
ボランティアや祭りなどに参加している方は他の方より「奉仕」の心がある方です。
企業や団体をリタイヤした方は、次は地域のために何かをしたい、という方もいます。
それぞれ積極的な声掛けを心掛けましょう。
地域猫活動や自治会でよく顔を合わせる方に入会をお勧めしたら、即入会という事例も。
	

	７
	会費等を見直す
国際協会等（日本ライオンズ、複合、地区）に納めなければならない会費は、総額3万円弱
です。それ以外は各クラブで自由に決められます！「あなたのクラブはあなたのやり方で」が国際協会の現在の考え方です。
月2回の例会にこだわらず、例会を1回、アクティビティーを1回でも。
	

	８
	会員種別を見直す
正会員だけがすべてではありません。家族会員（ファミリーデイを作ってその日は家族会員とアクティビティーをする日を設けるなど）、支部会員、賛助会員、アクティビティー会員等の創設。
会員を増やす・会員が増える＝アクティビティー（クラブ）の強化に繋がります。
会員拡大・会員増強は、なによりそれが目的です。会員種別にこだわらないでクラブの強化を。
	

	９
	例会やアクティビティーに誘う
実際の雰囲気やアクティビティーを見て入会を決められる方もいらっしゃいます。誘う場合は、楽しい例会や意義を感じられるアクティビティーに。例会に来られた際は多くのメンバーによる声掛けと名刺交換を。
	

	１０
	効果的なPR
ホームページやSNS、地域誌、市広報誌などでアクティビティーの発信
ホームページを見て入会された80歳のメンバーが実際にいます。
	


会員拡大に秘訣はありません。
なにより大事なのは、「あきらめない」ことです。必ず奉仕の心がある方やまちのために何かをしたい、
という方はいます。皆さんが入会されて誇りをもって活動されているように。
引き続きクラブのため、地域のため、ともに頑張りましょう！
